Sicurglobal: strategie integrate

I | gruppo Sicurglobal nasce nel 2004 con Facquisi-
zione da parte dol fondo chiuso BS Investiment
IV di gran parte delle societd dol Gruppo Mattioli,
operante come network sul teritoro nazionale dal
2001. La scelta dol nome ha premiato un'azienda
gid presente nel gruppo per la sua noloneta sul
marcato. "La nostra strategia - aflerma Frantesoo
Simonalli, Amministratore Delegato del Gruppo Si-
curglobal - & semplice. Vogliamo affermarci come
un gruppo dinamico nell'ambito della sicureézza in
[talia. Attualmente, come racconta la nostra storia,
il core business & la Physical Security. | Gruppo &
tra | primi 2/3 oporaton in termini dimensionali nol
mercate italiang, Lallargamento al molteplici aspet-
ti della security fa parte della strategia del nuovo
management del Gruppo. Ccocomo lener presanto
che il sottore della Physical Security in Italia nsulta
essoere molio frammentato rispetio alfestero, N pri-
mo elemento della nuova strategia, che ha portalo

risultati tangibili, é stato il configurare # Gruppo
come una realth operante in settori ed arce diver-
5@, CON una nucva & unica filpsofia: samo un verd
Gruppo @ non un aggregaziona di societ. |l secon-
do elemento riguarda il Nosiro approccio al Menca-
1o. Abbiamo scello di crescone sia per linee esior-
ne, sia par intomo. Nel pAmo ¢aso, operiamo attra-
varso acquisizioni. Un'imporante acquisizione
allinizio dell'anno & stata la pit importante azienda
di sicurezza della provincia di Vicenza. E' plausibile
che questa strategia, su cui ¢ una continua ricer-
ca di opponunita, con un $ocio Bnanziano con mol-
ta liquidith, portord a realizzare altré ACQUISIZION.
La créscita interna ¢i veda impegnati in iniziative
commarciali per incrementare la nostra quota di
mercato sui segmenti PMI e microbusiness (piccole
imprese, commercianti, artigiani ecc.). Questi seg-
menti rappresentane attualmente circa M0 del
nesiro pertafegiio ed a questi clienti offriremo servi-

Zi su misura. In parbcolare, por ke mede Improse,
riteniamo che ¢ sia una opportunith poco esplorata
dal mercate; fomire sarvizl integrati di sicurgzza;
qui spaziamo dalla Physical Security alla Inferma-
tion Security. Se infatti @ vero che le grandi improse
hanno una struttura che si occupa specificatamon-
te di business continuity, le medie spesso non
hanno una struttura interna o le risorse per affron-
tarla. Il rischio quindi non & quasi mai affrontato nel
modo giusto, in primo luago per mancanza di anali-
S proliminari © poi spesso con ladozione di soluzio-
ni circoscritte © senza approccio integrato. Se a
tuito cid si aggiunge una Physical Security sviluppa-
ta con modalita tradizionale o scenario si comphica.
Ma c¢'é di pid. Queste aziende da sole non Sono in
grado di prevedere le combinazioni dei fattor ester-
ni di rischio. Nod iniziamo proprio dalle medie azen-
de perché oggi sono le pil carenti da quest punti di
vista e rappresentana invece guelie che ne trameb-
bero | maggion vaniaggi”.



